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Eu chamo de empresas-emprego os
negbdécios em que o dono precisa
estar na operacdo para funcionar
porgue é semelhante a um emprego
de carteira assinada.

O empresadrio-empregado precisa
bater o ponto todo dia para
manter o negdécio funcionando.

Mas existem empresas em que O
papel do dono é organizar o
negbébcio, definir os processos e
fazer crescer a organizacdao.

E a diferenca entre a pessoa que
abre uma empresa de transporte e
ela mesma dirige a van e outra

que contrata motoristas.

No primeiro caso, o dono montou
uma empresa-emprego e limita o
crescimento ao que ele mesmo

pode produzir.

Ja no segundo caso, a empresa é
um patriménio porque a prestacédo
do servico ndo depende dele.
Pode crescer muito além da sua
capacidade de operar.

O tempo do dono deve ser usado
na estratégia do negdcio e nédo
na operacdo do dia a dia.

Claudio Nasajon

claudio@nasajon.com.br

Nesta edicgéao

(Para abrir os links, clique com o hotao direito)
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CONVERSA DE NEGOCIOS

02/11/2019 Empresa vendavel

Por que vocé deveria querer construir uma
empresa que possa ser vendida se/quando vocé
h" quiser, tornd-la um patrimdénio que tenha valor

:
Y2
EMPRESA VENDAVEL

independente da sua presenca na operacéo.

13/11/2019 Investimento

Como funciona o Fundo de Investimento em
Negbcios e como obter apoio para a ajudar a
| fazer crescer a sua empresa Ccom recursos e

mentoria de especialistas em gestéo.

A melhor forma de aprender estratégias de
negécios Dbem-sucedidas ¢é visitando empresas
que Jja& se provaram em seus mercados e

Ik ) ) ) )
///] NIl conversando com seus principals executivos.
CORPORATE SCHOOL

27/11/2019 Teoria e pratica

Treinar funciondrios ¢é muito mais eficaz
quando se mescla teoria e pratica. Veja neste
| episddio, as estratégias que wuso na minha

empresa para fazer isso.

TEORIA E PRATICA
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GESTAO EMPRESARIAL

05/11/2019 Vendavel

A maioria das empresas a venda ndo estdo
prontas para serem vendidas. Entenda o que &
necessario para dJue uma empresa torne-se
vendavel.

Na pratica cada um vé um filme diferente porque
filtramos o que sentimos a partir das nossas

proprias experiéncias.

Conheca os segredos da empresa que foi de zero
a nove bilhdes de dbélares em quatro anos.

ErmpF

STONE

ErmpF

INSIGHT
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